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会社紹介

会社名 株式会社eiicon

代表取締役 中村 亜由子

設立
2017年2月
法人化

2023年4月

社員
133名
（役員・正社員・契約社員  
/202４.10現在）

2023年4月パーソルグループから MBO。

新たに株式会社 eiiconを設立。
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VISION

イノベーション後進国 から

オープンイノベーション先進国 へ

大企業・中小企業・スタートアップ問わず、

オープンイノベーションという手段を必要な時に活用できる。

大企業・中小企業の既存成長路線の枠組みを外しスタートアップがより加

速し、モノづくり大国日本が再興する。

我々の手で、日本の独自の進化を推し進めます。



eiiconは、日本最大級のオープンイノベーションプラットフォーム と

オープンイノベーションに特化したハンズオンコンサルティング で、

企業の事業フェーズに合わせたオープンイノベーションの支援にて事業化をサポートする集団です。

オープンイノベーションに特化した総合支援事業

オープンイノベーション特化の

伴走支援

圧倒的な

データベース
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オープンイノベーションとは

受発注

依頼・発注 納品・提供

共に目指したい
価値創出

パートナー関係

明確なニーズ・課題を提示して、
ソリューションを募る

目指したいビジョンを共有して
双方にとっての新たな価値創出を目指す

✓明確な要件定義

✓何を解決したいか

✓それにいくら出せるか

✓目指したいビジョン

✓両社が得たいベネフィットは何か

✓持続的な事業としてのビジネスモデルが構築できそうか

（マネタイズポイント）

発注者

運営企業 　　パートナー企業

受注者

共創
　重要

オープンイノベーションは意図的に社外のプレイヤーと手を携えて、
イノベーション創出を行う手法です。
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ご支援実績

2024年度のみで   50 プログラム、

インフラからメーカー等、様々な事業領域の企業様をご支援。



 本事業の目的

　CNFの認知度向上や活用に向けた裾野の拡大 、

マッチング支援や共創の場づくりを通じて、

リアルとデジタルを組み合わせた新たな手法で

CNFの実用化と社会実装を後押しする。



　CNFシーズピッチの実施

　オープンイノベーションプラットフォームAUBAの活用

　パートナー企業求めるテーマの言語化支援

本事業のご支援内容
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　コンサルタントによる定期的な伴走支援04
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パートナー企業に求めるテーマ設計
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オープンイノベーションを進めるにあたり
非常に重要なのがテーマ設計です。

オープンイノベーションを進める際
多くの企業は

「どこと出会うか」から入ります
しかし、本来は

「●●をしたい/●●を解決したい」
という目的があるからこそ

「こんなパートナーと出会いたい」
となるべきです

　　この目的がテーマ設計



パートナー企業に求めるテーマ設計

 事業課題や自社のリソース・強みを深堀し

必要なパートナー企業像と募集テーマを設計し専用の募集ページとして Webサイトを制作。

テーマ設計支援（コンセプトメイク） 募集ページ制作

弊社 ホスト企業

▲テーマ設計支援実施イメージ
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AUBAについて

オープンイノベーションに意思を持つ企業・担当者が集まっている

オンラインプラットフォーム。
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AUBAについて

累計利用社数は  32,000社
様々な企業区分の担当者が利用している。
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AUBAについて

一次産業からAI、新エネルギー、航空宇宙まで

全業種全網羅的に「共創」を目指す企業からの登録がある。
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AUBAの主なサービス
無料

無料

有料
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CNFシーズピッチの実施
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支援するホスト企業から 『自社のCNF技術発信』及び

『共創パートナー探索』 のためのシーズピッチを実施します。

▲シーズピッチイメージ

実施概要

・実施時間　：3時間程度
・実施方法　：（仮）首都圏のイベント会場
・実施内容　：①富士市からの本事業紹介
　　　　　　　②ホスト企業シーズピッチ
　　　　　　　③ネットワーキング

目的

・CNF非認知層への認知度向上
・ネットワーキングによる共創パートナーの探
索（新たな用途探索）
・本事業の市内外への情報発信・アピール
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定期的な伴走支援
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AUBAで出会った企業との面談進捗や懸念点などを

定期的にコンサルタントがオンライン打ち合わせにて打ち合わせを実施。

▲オンライン打ち合わせのイメージ



ホスト企業募集概要
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●支援対象：富士市CNFプラットフォーム会員

●支援社数：最大3社　

●支援期間：2025年10月～2026年3月

●目指す姿：「AUBA」を通して意欲的に自ら

　　　　　　オープンイノベーションを実践する。

9/1～9/5

選考期間

9/8（月）

採択連絡予定

8/29（金）まで

ホスト企業募集期間


